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Referencje

W latach 2014-2016 firma PASJA Grupa Dobrych Treneréw zrealizowata projekt cyklu szkoler
sprzedazowo-rozwojowych dla klientdw biznesowych oraz pracownikdw firmy LG Electronics Polska
Sp. z 0.0. Szkolenia byty skierowane do partneréw biznesowych firmy LG Electronics, ktdrzy mieli
mozliwos¢ odbycia szkoled w ramach programu lojalno$ciowego. Drugg grupe stanowili pracownicy
pionu handlowego Dziatu Klimatyzacji LG Electronics. Wérdd klientéw szkoleni byli zaréwno
menedzerowie i kadra zarzadzajgca (Psychologia szefa), sity sprzedazy (Akademia Sprzedazy), jak
rowniez instalatorzy LG (Akademia Instalatora LG). Pracownicy pionu handlowego LG Electronics brali
natomiast udziat w szkoleniu ,,Zaawansowane techniki sprzedazy”.

Caty projekt szkoleniowy przygotowany byt bardzo rzetelnie i profesjonalnie. Przed
rozpoczegciem szkoleri PASIA przeprowadzita wnikliwe badanie potrzeb szkoleniowych a program
szkoler zostat indywidualnie skonstruowany w porozumieniu z firmg LG. Cykl szkoleri cieszyt sie
bardzo duzym zainteresowaniem zaréwno wsérdd klientow, jak i pracownikéw firmy LG. Z czystym
sumieniem mozemy potwierdzi¢, ze firma PASJA zaangazowata sie w caty proces wspdtpracy, ktdra
przebiegta pfynnie i bardzo sprawnie. Merytoryka i doSwiadczenie treneréw, a w szczegdlnosci
prowadzacego projekt - Pana Jakuba Lewandowskiego, sa na bardzo wysokim poziomie. Projekt
przynidst wymierne efekty w postaci zwigkszonych wynikéw sprzedazy oraz podniesienia
kompetencji uczestnikow.

Z przyjemnoscig rekomenduje firme PASIA jako kompetentnego, solidnego i zaufanego partnera
biznesowego. Nasze oczekiwania wzgledem projektu zostaty w petni zrealizowane, a w ocenie
uczestnikow szkolenia uplasowaly sie bardzo wysoko, zaréwno na poziomie kompetencji
prowadzgcych jak i przekazanej wiedzy merytorycznej oraz sposobu prowadzenia warsztatéw.

Z powazaniem,

Jarostaw Jézwiak
Air Solution Sales Director
(Poland & Baltics)



